PRESSEINFORMATION

Verzahnung von Vertrieb und PR: Seminar von Maisberger Whiteoaks und Management Circle 

München, 31. Mai 2005 – Paul Maisberger, Gründer und Geschäftsführer der Münchner PR-Agentur Maisberger Whiteoaks, referiert über die effizientere Zusammenarbeit von PR und Vertrieb in dem Management Circle-Trainingsseminar „Besser verkaufen mit PR“ am 5. und 6. Juli 2005 in München. 

„Besser verkaufen mit PR“, 5./6. Juli 2005, München

Seminarleiter und Moderator Paul Maisberger trainiert mit den Teilnehmern des Intensivseminars, wie sie PR vertriebsunterstützend nutzen können. Anhand praktischer Beispiele erfahren die Besucher, wie sich die Zusammenarbeit zwischen PR, Marketing und Vertrieb abteilungsübergreifend optimieren lässt und wie die PR die Schlagkraft des Vertriebs steigern kann. Anhand eines konkreten Praxisbeispiels vermittelt Paul Maisberger den Einsatz der PR in den einzelnen Vertriebsphasen. Zudem erläutert er, wie verschiedene PR-Instrumente effektiver und effizienter eingesetzt werden können, darunter etwa Projektberichte, Studien oder Kompetenzartikel. Am zweiten Seminartag gibt Frau Elke Jäger, Marketing Director der ATOSS AG, aus ihrer langjährigen Erfahrung und dem Unternehmensalltag heraus praktische Tipps zur Verknüpfung von Marketing, PR und Vertrieb.

Das Intensiv-Trainingsseminar richtet sich an Vertriebsmitarbeiter, die künftig mehr von der PR profitieren wollen, sowie an Verantwortliche aus PR und Marketing.

Das zweitägige Seminar findet am 5. und 6. Juli 2005 in München im ArabellaSheraton Hotel Bogenhausen statt. Die Seminargebühr beträgt 1.595,00 Euro inkl. Mittagessen, Erfrischungsgetränken, Get-Together und Dokumentation. Anmeldungen nimmt Frau Bettina Gräf von Management Circle unter Tel. 06196/4722-701 oder anmeldung@managementcircle.de entgegen.

Maisberger Whiteoaks (www.maisberger.com): 

Maisberger Whiteoaks ist eine Kommunikationsberatung für High-Tech-Unternehmen und Dienstleister. Das Unternehmen wurde 1989 unter dem Namen Maisberger & Partner gegründet. Es betreut Kunden aus IT, Telekommunikation, Industrie, Biotech, Finanzdienstleistung, 
HR / Weiterbildung und Touristik / Business Travel – darunter Unternehmen wie ATOSS, BEA Systems, Microsoft, Nemetschek, Softlab und Axaron Bioscience. Die Agentur gehört zu den Top 3 der IT PR-Agenturen in Deutschland sowie zu den Top 20 der deutschen PR- und Werbeagenturen im B2B-Bereich. Der Jahresumsatz 2004 lag mit 30 Mitarbeitern bei 3,6 Millionen Euro. Das internationale PR-Netzwerk Whiteoaks mit Partneragenturen in Frankreich, Italien, den Niederlanden, Spanien, Großbritannien und den USA wurde 1999 ins Leben gerufen.

Management Circle (www.managementcircle.de)

Management Circle blickt auf eine über 15-jährige Erfahrung in der Weiterbildung von Fach- und Führungskräften aus dem Marketing und Vertrieb sowie zahlreichen anderen Management-Themen zurück. Über 8.000 Referenten stellen ihr Wissen und ihre Erfahrung in den Seminaren, Konferenzen und Kongressen zur Verfügung. Aktuelle Marktrecherchen und ständige Analysen des Weiterbildungs- und Informationsbedarfs sind Grundlage für das Weiterbildungsprogramm, das sich durch seine Aktualität und Flexibilität auszeichnet und von durchschnittlich 40.000 Teilnehmern im Jahr genutzt wird. 
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